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Hvor der er god vilje, er der en vej

Flemming Thorslund
hjzelper familier med
@konomiske udfordringer
og far dem bragt pé fode
igen i lebet af fa ar. Midlet
er uafhaengig og
kompetent rddgivning.

AF PREBEN MOTH

- @Pkonomi, det er teet pa hjer-
tet. Noget man i en familie ik-
ke taler med andre om i de-
taljer. Det tager derfor ofte
to-tre mgder, fgr alt er lagt pd
bordet, si vi kan komme i
gang med arbejdet med at
lgse de gkonomiske udfor-
dringer.

Det fortzller Flemming
Thorslund, partneri Aktiv Fi-
nans.

Lenmodtagere
og erhverv

Udfordringerne kan skyl-
des oparbejdet gzld pa grund
af for stort forbrug, skilsmis-
se, arbejdslgshed og meget
andet.

Fzlles er dog, at regnin-
gerne hober sig op, der lanes
maske for at betale af pé geeld
- og problemet vokser sig
stgrre og stgrre, indtil det er
helt uoverskueligt.

- Vores kunder er ofte lgn-

modtagerfamilier og mindre
selvstzendige med op til 10
ansatte, der har nogle gkono-
miske udfordringer af den
ene eller den anden grund.

Danskerne har traditionelt
vendt sig til deres bank, nir
de har gkonomiske proble-
mer og fiet rad fra deres
bankrédgiver.

- Det er dog ved at gi op
for flere og flere, at en bank
er en erhvervsvirksomhed,
der skal tjene penge pa sine
egne produkter. PA samme
made som nar du gir ned il
en skohandler, sé kan man ik-
ke forvente, at denne henvi-
ser til en bedre sko hos kon-
kurrenten.

uundgielig.

Isolering med Papirisolering er altid tetslut-
tende — uanset omgivelserne. Du sikres ALTID
en professionel isolering unden kuldebroer.

Isolering med batts omkring rer og andre skave
former er bide bekostelig og besvaerlig, samt
vil ikke slutte tt. Dirlig isoleringsevne vil vaere

AT

/ Kan ikke brende

/" Ingen kuldebroer

/ Suger ikke fugt (kan udvaere dampsparre)
+ Mus og mar vil ikke bo i det

/ Isolerer bedre med arene
v Gebyr - og rentefri betaling over 24 mdr.

HOS LYKKEBJERG ISOLERING FORTS/ETTER HANDV/ERKERFRADRAGET
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Nér Flemming Thorslund
gér i aktion pd vegne af en
kunde, si overtager han ofte
dialogen med banken og an-
dre, der har penge til gode,
og det er der flere fordele
ved. ;

De vigtige forhandlinger

Der er nemlig mange, der
har svert ved at forstd kom-
munikationen fra banken og
misforstr, hvad der er aftalt.

- Jeg har den fordel, at jeg
har mange 4rs erfaring pa
begge sider af bordet med
mere end 25 4r i den finansi-
elle sektor med bade er
hvervskunder og privatkun-
der. Siden 2004 har jeg arbej-
det med gkonomisk ridgiv-
ning af begge typer kunder.

Der er mange, der ikke har
erfaring og rutine i at for-
handle, og der er meget at
forhandle om i et bankfor-
hold sisom renter, Igbetid,
type af lan og ikke mindst de
mange typer kreditforenings-
lan, der er p4 markedet i dag.

- Nér vi forhandler, si fo-
regér det stille og roligt, for
begge parter er interesseret i

" at lave en aftale, der holder i

mange &r.

Det er Flemming Thor-
slunds opfattelse, at banker-
ne i dag er langt mere fokuse-
rede pa kundens bankforret-
ninger, og de har ikke mulig-
hed for at involvere sig i an-
det. For 20 &r siden kunne
kunder ogsé i hjelp tl for

B Flemming Thorslunds ferste
mede med kunder er altid
gratis, og medet vil handle om
at klarlazgge, hvad den
ekonomiske udfordring er.

B Flemming Thorslund har
mange é&rs erfaring pd begge
sider af bordet med mere end
25 &r i den finansielle sektor
med bade erhvervskunder og
privatkunder. Siden 2004 har
han arbejdet med ekonomisk
réddgivning af begge typer
kunder.

eksempel  selvangivelsen,
men det sker nappe mere.
Forhandlinger er der ogsa
brug for i bolighandler, for
der er intet, der i dag salges
til udbudsprisen. Der er altid
lagt op til en forhandling.

Forste mgde er gratis

Flemming  Thorslunds
forste mgde med en kunde er
altid gratis, og mgdet vil
handle om at klarlegge, hvad
den gkonomiske udfordring
er.
- Hvis kunden beslutter sig
for at ga videre, sa laver vi en
aftale, og for private vil prisen
typisk veere 7.-10.000 kroner,
mens erhvervssager vil vaere
dyrere, da de er mere kom-
plicerede og derfor tager
lengere tid. Her vil der ofte
ogsd veere en revisor med i
forlgbet, nér det geelder skat-
teforhold.

Hovedparten af Aktiv Fi-
nans kunder har gkonomiske
udfordringer, og der vil typisk
skulle bruges tre-seks méne-
der, fgr alle aftaler er pa
plads. Aftaler der som regel
straekker sig over tre-fem 4r.

Den gode vilje

- Kreditorerne er ogsé me-
get interesserede i at fi
Igsninger, og nar skyldneren
viser god vilje til at indgé en
aftale, s er der ogsd en vej.
Det handler om at skabe sta-
bilitet og at slutte mareridtet
med de ubetalte regninger.
At {3 ro pé situationen.

Tidligere kunne de stigen-

de ejendomspriser ofte lgse
alle problemer ved at szlge
huset, men det er ikke muligt
i dag. Det eneste alternativ er
ofte at acceptere en tvangs-
auktion, og det lgser ingen
problemer, men efterlader en
med endnu mere gzld.

Hjeelp til at kebe pa
tvangsauktion

En niche for Aktiv Finans
er at hjzlpe kunder med at
kgbe hus p4 tvangsauktioner.

- Igennem de senere r har
vi deltaget i flere end 100
tvangsauktioner, og derfor
kender vi alt til vilkdrene om-
kring det. Kunden begynder
hos os, nér han har valgt en
ejendom og ender med at std
med skgdet i handen.

Der er mange faldgruber
inden for retssystemet med
frister, der skal overholdes,
papirarbejdet er omfattende,
og indsatsen bestdr blandt
andet i ikke at betale flere
omkostninger end hgjst ngd-
vendigt.

- Vi deltager pi selve
tvangsauktionen og hjzlper
med at {3 den billigst muligt.
P4 en tvangsaukton kan en
ejendom ofte kgbes 20-40
procent billigere end pé nor-
mal vis via en ejendomsmzg-
ler, og vi tilbyder en fast pris
for vores arbejde pa 15.000
kroner inklusive skgde. Og s&
skal kunden i gvrigt kun beta-
le, ndr det lykkes os at kgbe
ejendommen pé tvangsaukti-
onen.

Velstillede kunder

Der er en del af kunderne
hos Aktiv Finans, der ikke har
gkonomiske problemer, men
er velstillede, og disse bistir
Flemming Thorslund ogsa.

- Eftersom vi er uatheengi-
ge ridgivere, s& kan vi pege
pa de mest optimale lgsnin-
ger for at placere pengene.
Det gelder blandt andet in-
den for det store pensions-
omrade, hvor mange har fle-
re ordninger for opsparingen,
og det er sveert for de fleste at
overskue, om det er det mest
optimale.




